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El Seguro de Vida que desarrolla
AUDEA tiene fuerte perfil socia

La voluntaria cobertura puede ser realizada por el empleador para toda su plantilla

a Asociacion Urugua-

ya de Empresas Ase-

guradoras (AUDEA)

desarrolla un Segu-

ro de Vida colectivo
destinado alos trabajadores, con
una cobertura de capital asegu-
rado de US$ 10.000. Se apunta a
que la contratacién del seguro
sea realizada por el empleador
paratodasu plantilla con cardc-
ter voluntario y muy facil acce-
sibiblidad.

El Director Ejecutivo de AU-
DEA, Ec. Alejandro Veiroj, dijo
al Suplemento de Seguros de El
Observador que el cardcter so-
cial y masivo de esta iniciativa
“permitird que se pueda concep-
tualizar este seguro con un costo
extremadamente bajo y que el
mismo opere con una modalidad
de rdpida contratacion y rdpido
pago en caso de siniestro”.

Veiroj explicd, en otro plano,
que el mercado asegurador, re-
gistré en 2021 una mejora en el
resultado neto, en relacion al
2020, con un resultado neto de
US$ 181 millones, en ascenso
respectodelos US$ 122 millones
verificados en 2020

{Cual es la linea concep-
tual que sustenta el Seguro
de vida que la institucion
desarrolla para trabajadores?
En los ultimos meses AUDEA
se encuentra trabajando para
procurar colmar una brecha
que existe en Uruguay respecto
al acceso al Seguro de Vida por
parte delapoblacién uruguaya.
El pais tiene un nivel de subde-
sarrollo importante en el uso
del instrumento del seguro en
la comparacién internacional y
regional, sobre todo en el Segu-
ro de Vida. Para ello, nos encon-
tramos desarrollandoun Seguro
deVida deamplio acceso parala
sociedad uruguayay lo estamos
instrumentando como un segu-
ro de vida colectivo destinado a
trabajadores.

Hemos desarrollado una pri-
mera propuestade un Segurode
Vida con una cobertura de capi-
talasegurado de US$10.000, que
permita a una familia paliar los
efectos econdémicos que afronta
cuando fallece un integrante de
lamisma, que es sustento econo-
mico de ésta. La contratacion del
seguro es realizada por el em-
pleador para toda su plantilla y
serd voluntaria, peroclaramente
muy accesible, auncostodelen-
torno de 160 pesos por mes por
trabajador.

Desde el punto de vista del

Asociacion
Uruguaya de
Empresas
Aseguradoras

Ec.Alejandro Veiroj, Director Ejecutivo de AUDEA

empresario, este seguro repre-
senta un beneficio considerable
a otorgar a sus empleados, que
entendemos contribuird a me-
jorarlapropuestalaboraldeuna
empresa en aspectos de atrac-
cion y retencién de talento hu-
mano. Por otra parte, entende-
mos que el seguro tiene un valor
importante en cuanto a la res-
ponsabilidad social empresarial
en la medida que la iniciativa,
en su conjunto, contribuye sen-
siblemente a diversos objetivos
de desarrollo sostenible.
Enefecto, hemos comenzado
aestimar el beneficio social que
se derivaria de esta iniciativa
y claramente apreciamos que
existe una necesidad insatisfe-
chade gastos subsiguientesaun

Tendra un costo
que giraraenel
ejedelos 160
pesos por mes
por trabajador

fallecimiento en el hogar para
familias en los cuartiles de in-
gresos mas desfavorecidos.

El cardcter social y masivo de
estainiciativaeslo que permiti-
rd que se pueda conceptualizar
este seguro con un costo extre-
madamente bajoy que el mismo
opere con una modalidad de ré-
pida contratacion y rapido pago

en caso de siniestro.

Un pilar fundamental de este
proyecto es el apoyo explicito
de los poderes publicos. Hemos
confirmado el apoyo a esta ini-
ciativa por parte del Banco Cen-
tral del Uruguay (BCU), en el
marco de sus objetivos estratégi-
cos dedesarrollo del mercado de
seguros. En los proximos meses
estaremos embarcando junto al
Banco Central del Uruguay alos
demds poderes publicos, y con-
fiamos en el acompafiamiento
sostenido del Estado uruguayo
considerando los beneficios so-
ciales que se derivardn de esta
iniciativa.

Aspiramos a contar sobre
fines de 2022 con un producto
pronto paraserlanzado en2023.

Estiman que el
nuevo producto
podra ser
lanzado ala
plaza en 2023

Para lograr el despliegue eficaz
enlasociedad uruguaya de este
instrumento contaremos con
una fuerte campafia de educa-
cidény promocién, guiada desde
AUDEA, que buscard concien-
tizar sobre la importancia de la
prevencion, el uso del seguro
y en particular sobre el impor-
tante valor que generard este
Seguro de Vida en las familias
uruguayas.

éCudl ha sido el balance del
mercado asegurador, en el
sector privado, al cierre del
afio 2021?
Enlo quealos resultados del afio
2021 refiere, recientemente el
Banco Central del Uruguay pu-
blicé la informacion correspon-
diente al cuarto trimestre del
ejercicio 2021 donde se destaca
laprofundizacion del equilibrio
técnico del sector privado. En
efecto, al cierre del cuarto tri-
mestre de 2021 el sector privado
de seguros cuenta con un supe-
révit técnico de US$ 15,8 millo-
nes, estable respecto a los US$
16 millones al cierre del 2020,
lo que continua reflejando la
sustentabilidad financiera del
sector privado, representado por
la Asociacién Uruguaya de Em-
presas Aseguradoras.
Siincluimosal BSE, enel sec-
tor asegurador en su conjunto,
se registra una pérdida técnica
de US$2,5millones en el merca-
do de seguros en competencia,
lo que representa un deterioro
respecto a la ganancia técnica
de US$ 23.6 millones registrada
al cierre de 2020. A nivel global,
apreciamos un cambio negativo
en la tendencia de reequilibrio
técnico iniciada en 2019, produc-
tode ajustes que habian operado
en la tarificacién y suscripcion.
Este cambio implica un déficit
técnico de magnitud moderada
en la medida que contamos con
un ratio combinado global de
104%, moderadamente superior
al nivel de equilibrio de 100%.
Este déficit técnico global
del mercado en competencia se
explica por una pérdida técnica
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del operador estatal de US$ 18,4
millones, mayoritariamente de-
bidaa pérdidas en dos mercados
con gran competencia, lossegu-
rosde vehiculos conuna pérdida
técnica de US$ 15 millones (de
untotal de US$ 23 millones para
todo el mercado) y los seguros
agropecuarios con una pérdida
de US$ 19 millones, que repre-
senta la cuasi totalidad de la
pérdida total de este segmento.
A nivel de ramas de seguros,
sibien hubo una mejoraenelre-
sultado técnico de la principal
rama (Vehiculos), ésta contintia
mostrando un déficiten el resul-
tado técnico de US$ 23 millones
(US$ 28 millones en 2020 y US$
48 millones al cierre de 2019).
Respecto a los seguros ru-
rales, que explicaban una par-
te sustancial de las pérdidas
técnicas en 2019 y 2020, se ha
continuado con dicha tenden-
cia habiéndose deteriorado el
resultado por una combinacién
de factores vinculados a fre-
cuencia y severidad de eventos

climdticos, asi como aspectos
de suscripcién en coberturas de
rendimiento y resiembra, par-
cialmente compensado en algu-
nos casos por las coberturas de
reaseguro.

Finalmente, respecto a los
Seguros de Vida, se ha visto un
deterioro en el resultado, pro-
ducto de una mayor frecuencia
siniestral debidoa la pandemia,
notoriamente en el primer se-
mestre del afio, lo que se tradujo
en una variacién negativa res-
pecto a 2020 de US$ 8 millones.
Enrelacion al nivel de actividad
de los seguros en competencia,
el primaje en dolares tuvo un
aumento de 4.9% situdndose en
US$ 787 millones respecto a los
US$ 750 millones del afio ante-
rior. En pesos constates, se re-
gistré un aumento del mercado
en competencia del 2.6%.

A nivel de ramas, la varia-
cion anual se explica por un in-
cremento en la rama vehiculos
(+5.3% en pesos y 7.7% en USS$),
unaumento moderadoenlasra-

El mercado en
competencia
tuvo, en pesos
constantes, un
aumento del 2.6%

mas tradicionales, un aumento
considerable enlarama Caucién
y unabajaen losseguros de Inge-
nierfa debido aunadisminucién
considerable en el primaje del
ente estatal por la terminacion
de grandes proyectos. Los Se-
guros de Vida han comenzado
a recuperarse en 2021 luego de
un 2020 recesivo, con niveles
de crecimiento moderados en
términos reales, 1.3% en pesos
y 3.6% en dolares.

En relacion con el mercado
total de seguros (incluyendo ra-
mas monopdlicas), se registrd
un aumento de las primas en
ddlares de 7.4% (aumento de 5%
en pesos reales), situdndose el

primaje total en US$ 1.559 mi-
llones. Dicho comportamiento,
se explica fundamentalmente
por el aumento ya mencionado
en los seguros de Vehiculos, el
aumento natural de los Seguros
Previsionales y un aumento en
los seguros de Accidentes de
Trabajo, compensados parcial-
mente porladisminucién enlos
seguros de Ingenieria.

¢Qué informacion en materia
de resultados netos totales
nos muestra el sector asegu-
rador?

En materia de resultados netos
totales, al igual que en el afo
anterior, la informacién mues-
tra una mejora en el resultado
neto del afio 2021 en relacion al
2020, con un resultado neto de
US$ 181 millones, en ascenso
respecto de los US$ 122 millones
verificados en 2020. Laganancia
experimentada por el sector se
explica por la combinacién de
los efectos negativos menciona-
dos anivel del resultado técnico

sumado a resultados financieros
positivos. Estos reflejan el buen
retorno total de las inversiones
admitidas para la cobertura de
las obligaciones con asegurados
y el capital minimo exigidos por
el Banco Central del Uruguay,
consistente con un contexto de
baja de tasas en 2021.En cuanto
a la cobertura de los compro-
misos con asegurados, el ratio
disponibilidades e inversiones
a reservas técnicas se mantuvo
en el entorno del 110%, de ma-
nera que las disponibilidades
e inversiones del conjunto del
sistema asegurador son mas que
suficientes para atender todos
los compromisos asumidos.

éDoénde puede seguir infor-
mandose el lector con mds
contenidos sobre el sec-
tor?

Pueden visitar la nue-
va pdgina web de AU-
DEA en audea.org.uy asi
como el sitio de nuestra revista
MésSeguros:revistamasseguros.

La institucion tiene 124 ainos de vida y genera
proactivas sinergias en el mercado uruguayo

AUDEA es una asociacion civil sin fines de lucro fundada el 25 de noviembre

de 1898 con el nombre de Comision Local de Aseguradores. Esta organizacion
empresarial, que nuclea a la gran mayoria de las compafias privadas de seguros
que operan en el pais, promueve el desarrollo, racionalizacidn y proteccion de
las actividades de seguros y reaseguros, afirmando el espiritu de servicio del se-
guro y su imagen publica, con el compromiso de trabajar fomentando el sistema
y la libertad empresarial en beneficio de la sociedad uruguaya.

Misién

* Representar el interés comun de las compafiias de seguros instaladas en
nuestro pais.

* Desarrollar la actividad gremial con alto nivel de profesionalidad y competen-
cia técnica.

* Defender al sector asegurador, impulsar el desarrollo del mercado y la cultura
aseguradora.

* Promover la profesionalizacidn de la actividad, la aplicacién de las mejores
practicas, la transparencia, la proteccion de los asegurados y la responsabilidad
social empresarial.

Visién

*Ser una organizacion empresarial lider en el sector asegurador con recono-
cimiento y prestigio ante los actores politicos, la opinién publica, los operadores
del mercado y los asociados.

* Constituir el ambito natural que permita el entendimiento entre los diversos
operadores del mercado y las entidades relacionadas.

* Participar activamente, liderando la iniciativa privada, en las politicas, proyec-
tos, acciones y cambios normativos vinculados al sector asegurador.

* Constituirse en una entidad que provea directamente o promueva la
capacitacion y formacion profesional del capital humano del mercado de
Seguros.

Valores

* El trabajo en equipo y el profesionalismo en todas las actividades y tareas.

* La ética y la responsabilidad social y empresarial.

* El compromiso con la excelencia y la eficiencia.

*La actitud de servicio, el respeto, la transparencia, la integridad y la imparciali-
dad.

* La busqueda de la innovacion.

* El apego a la confidencialidad.

* La participacion y colaboracion entre los miembros.

25 aiios
construyendo confianza en el
sélido y confiable mercado asegurador

ELOBSERVADOR

Suplemento

SEGUROS

e




